
	
  

	
  

	
  

	
  
Communiqué	
  de	
  presse	
  
Paris,	
  le	
  09	
  Octobre	
  2014	
  

	
  
	
  

Aruba	
  offre	
  75	
  000	
  €	
  de	
  crédit	
  Cloud	
  au	
  gagnant	
  
du	
  trophée	
  «	
  Start-­‐up	
  et	
  innovation	
  »	
  
	
  
Aruba,	
   fournisseur	
   de	
   services	
   d’infrastructure	
   IT	
   en	
   mode	
   Cloud	
   annonce	
   sa	
  
participation	
   au	
   salon	
   Partner	
   VIP	
   en	
   tant	
   que	
   sponsor	
   principal	
   de	
   l’opération	
  
spéciale	
  Golden	
  Cloud	
  Start-­‐up	
  /	
  ISV	
  et	
  Innovation.	
  Ce	
  trophée	
  récompensera	
  la	
  start-­‐
up	
  ou	
  l’ISV	
  (Independent	
  Software	
  Vendor)	
  dont	
  l’innovation	
  pourra	
  susciter	
   l’intérêt	
  
du	
  marché.	
  	
  
	
  

Une	
  infrastructure	
  Cloud	
  complète	
  offerte	
  au	
  gagnant	
  	
  
Sponsor	
   principal	
   de	
   cet	
   événement	
   start-­‐up,	
   Aruba	
   souhaite	
   aider	
   ces	
   jeunes	
   entreprises	
   en	
   leur	
  
proposant	
   de	
   bénéficier	
   du	
  meilleur	
   de	
   son	
   offre	
   Cloud.	
   En	
   effet,	
   les	
   vingt	
   start-­‐up	
   sélectionnées	
  
recevront	
  chacune	
  une	
  somme	
  de	
  crédit	
  Cloud.	
  Le	
  fournisseur	
  Cloud	
  a	
  prévu	
  deux	
  types	
  de	
  prix	
  :	
  

• La	
  start-­‐up	
  gagnante	
  recevra	
  25	
  000	
  €	
  de	
  crédits	
  Cloud	
  sur	
  une	
  durée	
  de	
  trois	
  ans	
  soit	
  un	
  
total	
  de	
  75	
  000	
  €.	
  

• Les	
  19	
  autres	
  start-­‐up	
  bénéficieront	
  d’une	
  offre	
  de	
  2	
  000	
  €	
  de	
  crédits	
  Cloud	
  sur	
  une	
  durée	
  de	
  
trois	
  ans	
  soit	
  un	
  total	
  de	
  6	
  000	
  €.	
  

	
  

Une	
   procédure	
   bien	
   précise	
   encadrera	
   cette	
   opération	
   spéciale	
   Golden	
   Cloud	
   start-­‐up	
   /	
   ISV	
   et	
  
innovation	
  :	
  
-­‐ Ce	
  prix	
  n’est	
  ouvert	
  qu’aux	
  start-­‐up	
  et	
  ISV	
  innovant	
  dans	
  le	
  Cloud	
  et	
  recherchant	
  des	
  réseaux	
  de	
  

distribution.	
  
-­‐ Les	
  incubateurs	
  et	
  business	
  angels	
  seront	
  spécialement	
  animés.	
  
-­‐ Les	
  dossiers	
  retenus	
  seront	
  présentés	
  lors	
  du	
  salon	
  Partner	
  VIP	
  le	
  26	
  novembre.	
  
-­‐ Les	
  auditeurs	
  de	
   la	
   salle	
  de	
   conférence	
  plénière	
   choisiront	
   le	
   gagnant	
  grâce	
  à	
  un	
   système	
  de	
  

vote	
  interactif.	
  
	
  

«	
  Nous	
  sommes	
  très	
  fiers	
  d’être	
  cette	
  année	
  le	
  sponsor	
  principal	
  de	
  l’opération	
  Spéciale	
  Golden	
  Cloud	
  
Start-­‐up	
  /	
  ISV	
  et	
  Innovation.	
  Une	
  première	
  dans	
  l’histoire	
  du	
  salon	
  Partner	
  VIP.	
  Par	
  l’intermédiaire	
  de	
  
notre	
   soutien,	
   nous	
   souhaitons	
   donner	
   un	
   véritable	
   coup	
   de	
   pouce	
   aux	
   start-­‐up	
   participantes	
   et	
  
accompagner	
  les	
  acteurs	
  de	
  demain.	
  Les	
  récompenses	
  effectuées	
  sous	
  forme	
  de	
  crédits	
  Cloud	
  seront	
  
idéales	
   pour	
   ces	
   sociétés	
   dans	
   la	
   création	
   de	
   leur	
   infrastructure	
   Cloud.	
   En	
   effet,	
   l’expertise,	
   la	
  
flexibilité	
  et	
   le	
  sérieux	
  des	
  équipes	
  d’Aruba	
  sont	
  des	
  gages	
  de	
  confiance	
  pour	
  nos	
  clients	
  et	
  pour	
   les	
  
start-­‐up	
  qui	
  bénéficieront	
  des	
  prix	
  distribués,	
  	
  »	
  explique	
  Eric	
  Sansonny,	
  Directeur	
  Général	
  Aruba.	
  	
  
	
  
Un	
  accompagnement	
  à	
  l’année	
  



L’implication	
  d’Aruba	
  dans	
   l’accompagnement	
  des	
  start-­‐up	
  ne	
  se	
   limite	
  pas	
  au	
  sponsoring	
  du	
  salon	
  
Partner	
  VIP.	
  Tout	
  au	
  long	
  de	
  l’année,	
  Aruba	
  accompagne	
  les	
  entreprises	
  qui	
  ont	
  besoin	
  de	
  s’appuyer	
  
sur	
  une	
  infrastructure	
  informatique	
  innovante	
  pour	
  stimuler	
  et	
  faire	
  décoller	
  leur	
  activité.	
  
	
  

Le	
  programme	
  Aruba	
  Cloud	
  start-­‐up	
  se	
  compose	
  de	
  deux	
  offres	
  identiques	
  aux	
  prix	
  proposés	
  lors	
  du	
  
salon	
  Partner	
  VIP	
  (75	
  000	
  €	
  et	
  6	
  000	
  €	
  sur	
  une	
  durée	
  de	
  trois	
  ans).	
  Une	
  formule	
  ELITE	
  pour	
  les	
  start-­‐
up	
  qui	
  nécessitent	
  une	
  infrastructure	
  IT	
  avancée.	
  	
  Ainsi	
  qu’une	
  formule	
  BOOST	
  pour	
  celles	
  qui	
  n’ont	
  
pas	
   encore	
  de	
   véritable	
   infrastructure	
   IT	
   et	
   pour	
   lesquelles	
   une	
   architecture	
  Cloud	
   serait	
   un	
  atout	
  
décisif	
  de	
  développement.	
  
	
  

Pour	
   adhérer	
   au	
  programme,	
   les	
   start-­‐up	
  doivent	
   être	
   représentées	
  par	
   une	
   entreprise	
   partenaire	
  
comme	
  un	
  incubateur	
  public	
  ou	
  privé,	
  une	
  université	
  ou	
  un	
  venture	
  capital.	
  
	
  
A	
  propos	
  d’ARUBA	
  
Aruba,	
   fournisseur	
   de	
   services	
   d'infrastructure	
   IT	
   en	
   mode	
   Cloud,	
   est	
   une	
   compagnie	
   française	
  
s’inscrivant	
   dans	
   un	
   périmètre	
   européen.	
   Aruba	
   est	
   une	
   société	
   indépendante	
   à	
   capitaux	
   italiens	
  
s’appuyant	
   sur	
   Aruba	
   S.p.A.,	
   groupe	
   italien	
   leader	
   dans	
   de	
   nombreux	
   pays	
   pour	
   ses	
   services	
  
informatiques	
  et	
  d’hébergement,	
  e-­‐mail	
  certifié	
  et	
  enregistrement	
  de	
  nom	
  de	
  domaine.	
  
Via	
  son	
  offre	
  Aruba	
  Cloud,	
  Aruba	
  met	
   la	
  puissance	
   informatique	
  à	
   la	
  disposition	
  des	
  entreprises	
  de	
  
toutes	
  tailles,	
  que	
  ce	
  soit	
  au	
  niveau	
  national	
  ou	
  international	
  via	
  le	
  réseau	
  européen	
  de	
  datacenters	
  
Aruba.	
  Cette	
  offre	
   repose	
  sur	
  une	
   infrastructure	
   française	
  gérée	
  quotidiennement	
  en	
  24/7	
  par	
  une	
  
équipe	
   locale	
   et	
   sur	
   des	
   serveurs	
   de	
   toute	
   dernière	
   génération	
   dessinant	
   une	
   infrastructure	
  
extrêmement	
   robuste.	
   En	
   matière	
   de	
   virtualisation,	
   Aruba	
   propose	
   l’une	
   des	
   offres	
   les	
   plus	
  
complètes	
  du	
  marché,	
  avec	
   le	
  support	
  à	
  ce	
   jour	
  de	
  3	
  hyperviseurs	
   (VMware	
  ESX,	
  Hyper-­‐V,	
  Hyper-­‐V	
  
Low	
  Cost).	
  L’offre	
  Cloud	
  Storage	
  d’Aruba	
  est	
  compatible	
  avec	
  Amazon	
  S3.	
  
	
  	
  
Pour	
  de	
  plus	
  amples	
  informations	
  concernant	
  Aruba,	
  visitez	
  le	
  site	
  www.arubacloud.fr.	
  
	
  
Contact	
  Presse	
  
Mathias	
  Koubi	
  
Ligne	
  fixe	
  :	
  01	
  85	
  76	
  12	
  03	
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